
folio, tomar mejores decisiones estra-
tégicas y construir redes internaciona-
les”, señala. 

El ejecutivo asegura que, comparado
con un proceso tradicional 100% hu-
mano, hoy operan con una eficiencia
operativa hasta 30 veces mayor en ge-
neración de dealflow, y una alta eficien-
cia operacional al automatizar los pro-
cesos de backoffice. En ese contexto, re-
cientemente fueron destacados por el
Data Driven VC Landscape, un estudio
global que analiza a los fondos de ven-
ture capital que integran datos e inteli-
gencia artificial en sus procesos inter-
nos. “En la edición 2025 del estudio,
América Latina aparece por primera
vez representada a nivel global, con
cuatro fondos incluidos: dos de Brasil,
dos de México y uno de Chile, WeBo-
ost”, valora su managing partner.

Cristián Olea, cofundador y mana-
ging partner de Manutara Ventures,
cuenta que ya llevan poco más de dos
años aplicando algunas herramientas
de este tipo en sus procesos, que puede
ser tanto para hacer el proceso de revi-

I
nvertir en tecnología hoy no se
limita a identificar a las star-
tups correctas. Cada vez más,
los fondos de venture capital
están mirando hacia adentro y

revisando cómo toman decisiones, có-
mo analizan oportunidades y cómo
gestionan sus carteras. En ese proceso,
la data, la inteligencia artificial y nuevas
herramientas digitales comienzan a ju-
gar un rol clave en la forma en que ope-
ran quienes invierten en innovación.

Para WeBoost, la decisión de co-
menzar a implementar este enfoque
data driven e IA comenzó en 2023,
cuenta su managing partner, Cristián
Velasco, a partir de una visión estraté-
gica sobre hacia dónde iba la industria
del venture capital. “Decidimos enton-
ces construir un modelo donde la inte-
ligencia artificial amplifica el trabajo
humano, en lugar de reemplazarlo, y
optimizar tiempo de tareas repetitivas
para liberar más tiempo para mejores
decisiones de inversión”, relata. 

Velasco cuenta que están optimi-
zando gran parte de la cadena de valor
del venture capital y minimizando las
tareas repetitivas: el dealflow, el análi-
sis preliminar de inversiones, el segui-
miento del portafolio, la gestión de
aportantes y la reportería. “Esto libera
tiempo del equipo para enfocarse en lo
que crea mayor valor: apoyar al porta-

sión de las startups que se les acercan y
tener una mirada en “tiempo récord”
hasta para la preparación de informes
hacia sus distintos inversionistas.
“Creemos que estas herramientas lle-
garon para quedarse”, asegura Olea.
“Es algo que va a seguir evolucionando
a medida que salgan nuevas herra-
mientas y ahí la importancia de estar
utilizándolas continuamente. Tanto
así, que hemos organizado también,
entre nuestras startups del portafolio,
algunos workshops de mejores prácti-
cas”, cuenta. 

“VC AS A SERVICE”

Por el lado de las herramientas existe
NeoVC, una plataforma que se define
como un “All-in-One VC as a Service”
que, mediante algoritmos y ciencia de
datos, ofrece a fondos, startups, inver-
sionistas y analistas un sistema modu-
lar y seguro para gestionar inversiones
en mercados financieros privados. “Di-
gitalizamos y automatizamos de punta
a punta el proceso completo de la in-

versión de capital de riesgo”, dice el
CEO y fundador, Fabián Mella, quien
fundó NeoVC este año como empresa
independiente, tras comenzar a desa-
rrollar el software desde el año 2022
dentro de un fondo VC donde fue ana-
lista y luego asociado cuantitativo.

“La data financiera es sensible y más
aún en el caso del mercado financiero
privado. Fuimos cofinanciados por
AWS con créditos y nos han ayudado a
construir, asegurar y mantener blinda-
da y encriptada toda la data de Ne-
oVC”, asegura en cuanto a cómo abor-
dan el tema de la seguridad de la infor-
mación con que trabajan.

“La salsa secreta de cada inversio-
nista siempre va a ser importante, pero
sin herramientas digitales y analíticas
potentes, no hay chance en la era en la
que vivimos y liberar más tiempo para
implementar la salsa secreta es funda-
mental. Muchos fondos se ahogan ac-
tualmente en cerrar los trimestres an-
teriores en vez de enfocarse en los tri-
mestres y años que vienen a futuro”,
afirma Mella. 

Cómo los 
inversionistas de riesgo
están aplicando IA y
tecnología a sus procesos

Para quienes apuestan por startups y desarrollos tecnológicos, el desafío también es interno.
Los fondos de venture capital están incorporando data, inteligencia artificial y herramientas propias
para optimizar decisiones y procesos, y operar con la misma lógica de innovación que exigen a las
compañías en las que invierten. SOFÍA MALUENDA

TENDENCIA COMENZÓ HACE CERCA DE DOS AÑOS:
Complementar

herramientas digi-
tales y analíticas
con la visión del

experto es la clave,
coinciden los invo-

lucrados. 
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“Esto libera

tiempo del

equipo para

enfocarse en lo

que crea mayor

valor: apoyar al

portafolio, tomar

mejores

decisiones

estratégicas y

construir redes

internacionales”.

CRISTIÁN VELASCO
Managing partner de

WeBoost.

“Es algo que va a

seguir

evolucionando a

medida que

salgan nuevas

herramientas y

ahí la

importancia de

estar

utilizándolas

continuamente”.

CRISTIÁN OLEA
Managing partner de
Manutara Ventures.

“La salsa

secreta de cada

inversionista

siempre va a ser

importante,

pero sin

herramientas

digitales y

analíticas

potentes, no hay

chance en la era

en la que

vivimos”.

FABIÁN MELLA
Fundador y CEO de

NeoVC.
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rrollo), combinando formaciones en ar-
quitectura, ingeniería en biotecnología y
bioquímica. 

“Hemos mantenido vivos los microorga-
nismos por más de un año, en hormigón y
en el polímero, sin nada de agua, lo que es
nuestro hito más importante del último

tiempo”, asegura la CEO, aun-
que reconoce que los princi-
pales desafíos son seguir obte-
niendo financiamiento para
terminar el desarrollo y llevar-
lo a mercado. Tienen cartas de
interés de varias entidades y
esperan concretar pilotos con
ellos u otras, que los lleven a la
validación.

“Creemos que tiene un po-
tencial enorme de aplicación
y de aporte a la descarboniza-
ción, por lo tanto, a las comu-
nidades”, afirma. Actualmen-
te, operan entre las dos uni-
versidades (UDP y Usach), es-
p e r a n d o t e n e r p r o n t o e l
producto final y comenzar a
vender y escalarlo.

“Nunca me esperé estar de-
senvolviéndome en este ambiente, pensé
que iba a trabajar en una oficina diseñando
casas, pero ahora lo veo súper propio de
arquitectura, porque al final es mejorar en-
tornos”, reconoce la arquitecta. “En el la-
boratorio de bioquímica también se sor-
prendieron de la vinculación. Pero es sú-
per positivo mezclar diferentes discipli-
nas”, asegura.

Nicole Pavez es arquitecta de la Uni-
versidad Diego Portales, pero en vez
de andar entre planos y maquetas,

está al frente de una empresa de base cien-
tífico-tecnológica que cruza investigación
aplicada, desarrollo tecnológico y microor-
ganismos. 

Se trata de Citybloom, un
biorrevestimiento para infra-
estructura urbana e indus-
trial, a base de microorganis-
mos que hacen fotosíntesis
—por lo tanto, capturan CO2

y liberan oxígeno— transfor-
mando superficies inertes en
sumideros de CO2, con foco
en construcción y minería.
La idea surgió de su proyecto
de título, donde logró vincu-
larse con el laboratorio de
Bioquímica de la Usach para
validar la hipótesis. Con el
proyecto y armando un equi-
po base entre arquitectura y
bioquímica, se adjudicaron
un Fondef VIU (de la Anid)
en 2024.

“Nuestra tecnología cubre
el vacío de la inmediatez y transformar in-
fraestructura pasiva en activa, captadora
de CO2, que permite a las empresas sumar
reducciones tangibles de huella de carbo-
no en el corto plazo y beneficiar a la comu-
nidad”, asegura Pavez. Además de ella, los
otros fundadores son Valentín Gutiérrez
(CSO), Nicolás Cabargas (director de Inno-
vación) y Uro Ledesma (director de Desa-

Con microorganismos que
hacen fotosíntesis, Citybloom
quiere que la ciudad respire

BIORREVESTIMIENTO PARA INFRAESTRUCTURA URBANA E INDUSTRIAL:

Su tecnología busca cubrir el vacío de la inmediatez y
transformar infraestructura pasiva en activa, captadora de CO2,
que permite a las empresas sumar reducciones tangibles de
huella de carbono en el corto plazo. SOFÍA MALUENDA

Aplicando el biorrevestimiento en un muro de hormigón de la UDP en una prueba
de campo. Tienen cartas de interés de varias entidades y esperan concretar pilotos. 

C
IT

Y
B

LO
O

M

“Pensé que iba a

trabajar en una

oficina diseñando

casas, pero ahora lo

veo súper propio de

arquitectura, porque

al final es mejorar

entornos”.

NICOLE PAVEZ
Arquitecta y CEO y

cofundadora de Citybloom.
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